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ENTWICKLUNG
UND FERTIGUNG
IST UNSER AUFTRAG.

COMMERCIAL BUYER (W/M/D) 

WIR SIND DIE WILD GRUPPE:

DIESE SKILLS BRINGST DU MIT:

DEINE ROLLE BEI WILD:

WIR SUCHEN:
 9100 VÖLKERMARKT

Wir entwickeln und fertigen für unsere Kunden anspruchsvolle optomechatronische Systeme und Komplett-
geräte. Und das mit größter Leidenschaft. Um weiter zu wachsen, suchen wir qualifizierte Mitarbeiter:innen, 
die mit ihrem Innovationsgeist, ihrer Flexibilität und Begeisterung Spitzenleistungen entstehen lassen.

Teamaktivitäten

Es erwartet dich selbstverständlich ein auf dem anzuwendenden Kollektivvertrag basierendes Gehalt (Metallindustrie | Beschäftigungsgruppe E), 
welches je nach individueller Qualifikation und Berufserfahrung überbezahlt wird. Alles Weitere erzählen wir gerne in einem persönlichen Gespräch.

Weiterbildungs-
maßnahmen

Karriere-
perspektiven

HomeofficeGesundheits-
und Sportangebote

Firmenparkplatz Moderne 
Arbeitsplätze

Benefits Flache 
Hierarchien

Strukturiertes 
Onboarding

WORAUF DU DICH BEI UNS IN DER WILD GRUPPE FREUEN KANNST:

WILD Gruppe | Claudia Reiterer | Wildstraße 4 | 9100 Völkermarkt | karriere@wild.at

4 Standorte Flexible Arbeitszeit500 Mitarbeiter:innen Internationale 
Kundenprojekte

Firmenkantine,
Essenszuschuss

€

	 Einschlägige Berufserfahrung im Einkauf oder industriellen Umfeld

	 Analytische Stärke und ausgeprägtes wirtschaftliches Urteilsvermögen
 

	 Sehr gutes Verständnis für Preisgestaltung, Cost-Breakdowns und kommerzielle Hebel

	 Technisches Grundverständnis und Fähigkeit, Spezifikationen wirtschaftlich einzuordnen

	 Starke Verhandlungskompetenz und sicheres Auftreten gegenüber Lieferanten
 

	 Hohe Kooperationsfähigkeit mit internen Schnittstellen
 

	 Gute Englischkenntnisse für die Kommunikation mit internationalen Lieferanten

	 Du führst RFQs für Neuprojekte und Serienaufträge durch. 
	 Du stellst sicher, dass Lieferantenangebote rechtzeitig, vollständig und vergleichbar verfügbar sind.
	 Du identifizierst Kostentreiber, analysierst Preis- und Kostenstrukturen und verhandelst daraus abgelei-
tete Optimierungspotenziale mit unseren Lieferanten.

	 Du klärst offene technische Themen mit den relevanten internen Schnittstellen.
	 Du triffst fundierte Lieferantenauswahlentscheidungen auf Basis von TCO, technischer Eignung und 
Lieferperformance.

	 Du verhandelst und schließt teilbezogene Preis- und Mengenvereinbarungen mit Lieferanten ab.
	 Du führst Benchmark-Analysen zur Optimierung der Materialkosten durch.

Du willst nicht nur „bestellen“, sondern Wettbewerbsfähigkeit und Kundenzufriedenheit aktiv mitgestalten? 
Dann hast du jetzt die Chance unser Einkaufsteam zu verstärken: In dieser Rolle sicherst du die wirtschaftlich 
besten Lösungen in den Materialkosten. Gemeinsam mit Vertrieb und Produktmanagement formst du aus 
einer Idee ein Angebot, das überzeugt – und aus einem Angebot ein Projekt, das läuft. Als Angebotsteam 
identifiziert ihr gemeinsam die entscheidenden Kostenhebel. Du verhandelst diese Potentiale mit Biss und 
Fingerspitzengefühl – damit wir pro Kundenprojekt die stärksten Partner nominieren und im Wettbewerb die 
Nase vorn haben. Wenn du spürst „das könnte passen“, freuen wir uns über deine Bewerbung.


